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Les entreprises qui

recrutent :

- Etablissements financiers
(bancaires, d’assurance et
ré-assurance)

- Cabinets de courtage,
d’expertise

- Réseaux commerciaux
(assurance vie, dom-
mages)

Nos entreprises
partenaires :

- AXA

- GROUPAMA

- Crédit Mutuel

- La Poste

« Selon moi, lapprentissage
est trés intéressant du fait
que Lon associe directement
la formation théorique a la
pratique en entreprise. Je
suis trés satisfaite de ma
formation, mais autant étre
honnéte, il faut étre motivé
et savoir s'organiser. Je tra-
vaille a la compagnie AXA
France, je suis gestionnaire
des sinistres automobiles
corporels légers. La forma-
tion m'a permis de m’'épa-
nouir professionnellement.
Je serai vraiment heureuse
d’avoir mon diplome et une
proposition d’embauche. »

Nathalie CHASSOULIER,
BTS Assurance
a Angers
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FILIERE BANQUE - ASSURANCE

du BTS a la Licence Professionnelle
Centre Pierre Cointreau

Les metiers

Prospectez par téléphone ou en direct et développez un portefeuille de clients, de
particuliers ou d’entreprises. Conseillez vos clients et commercialisez des produits

financiers d’assurance adaptés a leurs besoins.

= Prospecteur, téléprospecteur

= Conseiller(e) clientele

= Assistant(e) commercial(e)

= Commercial(e) en assurance et épargne

Licence Professionnelle

Conseiller Commercial Assurance
En partenariat avec CCI Nantes / St Nazaire,
IFPASS, Université de Nantes

Post BAC +2
Conseiller en Assurance et Epargne
Formation en 2 ans

Titre homologué de niveau lll,
réalisé en partenariat avec U'Institut de
Formation de la Profession de l'Assurance*

BTS
Assurance
Formation en 2 ans

Niveau bac +2

Titulaire d'un bac ou d'un Titre ou d'un Diplome de Niveau IV

Ces formations sont accessibles dans le cadre d'un parcours individualisé.
* Certificat, titre ou diplome inscrit au Registre National des Certifications Professionnelles.

www.cciformation49.fr

NIVEAU

Niveau BAC +3
BAC +4

Niveau BTS
(BAC +2)



